
 

 

General 

 

 

E3 Онлайн пазар 

Schneider Electric 

 

Наръчник за купувача 
 

МОЯТА В2В МРЕЖА 
  



 

2 
 

Как да използвате функционалността за регистрация 
като B2B клиент 

 

Какво представлява B2B мрежата? 

B2B мрежата е специална функционалност в рамките на нашия маркетплейс, 
която свързва бизнес клиентите с дистрибутори и предоставя 
преференциални условия за пазаруване. Чрез присъединяване към мрежата, 
компаниите получават достъп до ексклузивни услуги и ценови предложения, 
които не са достъпни за стандартни потребители. 

 

Предимства на B2B мрежата 

✔ Специални цени и отстъпки – Възползвайте се от преференциални ценови 
условия, съобразени с вашите бизнес нужди. 

✔ Гъвкави методи на плащане – Отложено плащане на кредит е възможно, при 
доставка или вземане от място. 

✔ Поръчка по списък – Лесно и бързо добавяне на продукти чрез 
предварително подготвени списъци. 

✔ Заявка за оферта (RFQ) – Възможност да поискате индивидуална отстъпка 
за големи или специфични поръчки. 

 

Процес на присъединяване към В2В мрежата на продавач 

След като се регистрирате и влезете във Вашия профил, следвайте стъпките 
по-долу, за да се присъедините към B2B мрежата на избран от Вас продавач: 

1. Влезте в своя акаунт. 
2. В горната част на страницата изберете секцията „Моят акаунт“. 
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3. В менюто на „Моят акаунт“ отворете „Моята B2B мрежа“ или кликнете 

върху бутона „Преглед на вашата мрежа от търговци“. 

 

4. Натиснете бутона „Присъедините се към B2B мрежата“. 

 

5. След като натиснете „Избор на предпочитан продавач“, ще се отвори 
формуляр за попълване. Попълнете всички задължителни полета във 
формуляра и натиснете бутона най-долу за кандидатстване. 

6. След като натиснете бутона „Присъединяване към B2B мрежата“, ще се 
покаже известие за успешно изпращане на заявката. 

7. След изпращане на заявката, можете да я прегледате в таба „Чакащи 
заявки“. 

8. Ако продавачът одобри или отхвърли заявката, тя ще се премести в 
съответния таб – Одобрени или Отхвърлени. 

 

 

 


